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SCHON, SIE KENNEN ZU LERNEN

ICH BIN MARCUS

Liebe Leserinnen, liebe Leser,

vorab vielen Dank, dass Sie sich fur
mich und meine Fahigkeiten als Keynote
Speaker, Buchautor und Coach interes-
sieren.

Wenn Sie auf der Suche nach einem Red-
ner sind, der in der Finanzbranche grof3
geworden ist, die Herausforderungen
der Finanzberater wie kaum ein anderer
kennt und inspirierende Inhalte fur eine
erfolgreiche Zukunft liefert, dann ist es
mein groBes Ziel, Sie mit meiner Erfah-
rung und Kompetenz zu begeistern.

Meine Vortrage sind absolut praxisori-
entiert, fundiert und immer unterhalt-
sam. Egal, ob Sie eine Veranstaltung fur
2000, 200 oder 30 Personen planen, ich
werde lhr Publikum mit einer inspirie-
renden Mischung aus Inhalt und Enter-
tainment fur eine erfolgreiche Zukunft
in der Finanzbranche begeistern und
mit direkt umsetzbaren Methoden ver-
sorgen. Eine gesunde Prise Humor darf

dabei selbstverstandlich nicht fehlen.
Ich verfolge ein klares Ziel: Zuverlassig
in jeder Phase fur Sie da zu sein, und |hr
Event zu einem vollen Erfolg zu machen.
Mit drei Bausteinen zum siebenstelligen
Jahresumsatz: In meinem Vortrag verra-
te ich Ihnen, wie man als Finanzberater
den Sprung an die Spitze schafft - sim-
pel, nachhaltig und dynamisch. Dabei
spreche ich aus meiner eigenen Praxis-
erfahrung als leidenschaftlicher Strate-
gieexperte. Denn ich habe in den ver-
gangenen zwanzig Jahren Uber 1.000
Finanzberater unterstutzt, sich erfolg-
reich zu etablieren. Daraus hat sich mein
Konzept der drei fundamentalen Bau-
steine entwickelt, die ich als Keynote
Speaker weitergebe.

PROFITIEREN SIE VON MEINER
LANGJAHRIGEN ERFAHRUNG

Mein Geheimnis: Immer straight gen
Gipfel. Was das eigene Finanzbusiness
wirklich nach oben bringt, sind nicht
mehr Kunden oder mehr Akquise - son-
dern eine passgenaue Durchbruchstra-
tegie. Mein entwickeltes Konzept ist
weder Hexenwerk noch Doktorarbeit,
sondern basiert auf 20 Jahren Erfah-
rung, Experten-Know-how, Mut und
Klarheit.

Konnte ich Sie von meinen Fahigkeiten
begeistern und |hr Interesse wecken?
Dann freue ich mich sehr auf lhre Kon-
taktaufnahme.

?—fc’; A0S /@—

www.renziehausen.de



KARRIERE UND ERFAHRUNG

MILLIONENUMSATZE UND UMSATZMILLIONARE

Ich glaube fest daran, das Leben Tausender Finanzberater positiv beeinflus-
sen zu konnen. Und wenn sie ein Leben fuhren, von dem sie schon immer
getraumt haben, werden sie dies auch fur ihre Kunden moglich machen.

Marcus Renziehausen
#1 Strategieexperte fur Finanzberater
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ARGUMENTE, DIE SICH AUSZAHLEN

DER QUERDENKER IN DER BRANCHE

e Erfahrung

Unternehmer, Coach, StrategieflUsterer
- Marcus Renziehausen ist seit mehr als
20 Jahren in der Finanzszene erfolg-
reich. Als Mann der Praxis kennt er die
Branche wie kein anderer, er versteht
die Sorgen der Berater, Unternehmen
und weiB, wie Kunden heute ticken.

e FoKus

Was tun, was lassen? Der Strategie-Spe-
zialist Renziehausen liefert Beratern,
Maklern und Vermittlern klare How-tos
und Don‘ts zum personlichen Spitzen-
erfolg: Schluss mit Uberstunden-Mara-
thon, kein Marketing-Glucksspiel mehr,
nie mehr ungeliebte Kaltakquise.

e Know-how

Seine 9-Stufen-Strategie ist die Quint-
essenz seines Expertenwissens. So-
wohl fur Neueinsteiger als auch alte
Finanzhasen raumt der Umsatzkon-
ner Barrieren aus dem Weg und liefert
kompetente Losungen fur individuelle
Erfolgshochstleistungen.

e Leidenschaft

Mit Herzensblut und l|deologie enga-
giert Renziehausen sich fUr jeden ein-
zelnen Berater. Voller Energie steht er
fur neues Denken und methodisches
Wachstumsstreben. Eindringlich, ver-
bindlich und sympathisch offnet er ei-
nem die Augen fur das, was moglich ist.

e Inspiration

Als Buchautor, Podcaster und Kolum-
nist teilt Renziehausen seinen Wissens-
schatz. Mit bestechender Klarheit, einer
lockeren Sprache sowie entspanntem

Humor entzundet er die Motivation je-
des Finanzfans und aller, die es werden
wollen.

« Uberzeugung

Als erfolgreicher Querdenker mit offe-
ner und positiver Grundhaltung erkennt
und nutzt Renziehausen Chancen vor
allen anderen. Nur so konnte der Be-
triebswirt sein Finanztechnologie-Ge-
schaft trotz zweier Wirtschaftskrisen
mit Wachstum in die Zukunft fuhren.

e Vordenker

2006 hat der Erfolgsunternehmer den
ersten Robo-Advisor in Deutschland
entwickelt, der es Privatanlegern er-
moglicht, von den weltweiten Aktien-
markten zu profitieren. Auch aktuell
fuhrt der Strategieexperte innovativ
durch die Turbulenzen der digitalen Re-
volution.

* Engagement

Renziehausen kampft fur die Bran-
che und deren Stars von morgen. Der
Protegé ist Mitglied im Verein Zukunft
fur Finanzberatung und setzt sich mit
Tatkraft und Nachdruck fur die Image-
Verbesserung seiner Zunft und dessen
Nachwuchsforderung ein.

e Mensch

Privat ist der Familienvater nicht nur
ein begeisterter Golfspieler, sondern
front gerne seinen musikalischen Lei-
denschaften wie dem Gitarre- und Kla-
vierspiel. Mit seiner Lebenspartnerin
und seinen drei Kindern lebt er in Sud-
niedersachsen.



PER ABKURZUNG ZUR SPITZE

OFFLINE-
MARKETING

ONLINE- T
MARKETING ;___,m,rnamlsches

MITARB
ELIER Wachstum

Helmap

,Jeder Finanzberater kann erfolgreich sein. Ich gebe Beratern eine kla-
re Strategie, um ihre Wirkung zu erhohen - mehr Energie, mehr Qualitat,
mehr Umsatz. Davon profitieren Kunden, Mitarbeiter, Unternehmen und
das Ansehen der gesamten Branche.”

Marcus Renziehausen



KEYNOTE-VORTRAGE, DIE BEGEIS

wm‘"‘m

»Let’s reach for the stars"‘

te-Speaker steht fur Wir “
Cleverness. Sobald er uber erfolgreiche
Finanzberatung spricht, klingt das Busi-
ness kinderleicht. Mit zwingender Logik,
absoluter Top-Expertise und bekennen-
der Leidenschaft zur Branche nimmt er
seine Zuhorer mit - per AbkUrzung zum
Erfolg. Seine Klarheit besticht so sehr,
dass Zuhorer sich am Ende fragen, was
je am Finanzjob schwierig war.

Den Betriebswirt hat Renziehausen im
Blut: Seit 1996 ist er Unternehmer in
der Finanzwelt, seit 2002 Vorstands-
vorsitzender von ,The Engineers of Fi-
nance” mit 15 Mitarbeitern und 1.000
angeschlossenen  Beratern. Bereits
2006 entwickelte der Wegbereiter den
ersten Robo-Adviser fur eir.{ar fjtab—
les Aktiengeschaft in Deutschl
2008 coacht Renziehause
Makler, Vermittler und Co. assig
ZU Spitzenverdienern und nac tigen
Topkraften.

Seine Vortrage sind praxisorientiert,
fundiert und immer unterhaltsam. Ob
200 oder 2.000 Personen - Renziehau-
sen begeistert das Publikum. Er inspi-
riert, motiviert und informiert mit einer
groRartigen Mischung aus umsetzbaren
Tipps, Personlichkeitscoaching und mit-
reiRendem Entertainment.




VORTRAG ,,STRATEGIE"

SO KATAPULTIEREN SIE SICH AN DIE ERFOLGSSPITZE

Mehr Kunden, mehr Umsatz - so lautet
das oberste Gebot der Finanzberater.
Doch echter Erfolg funktioniert anders!
Wie ware es stattdessen mit: weniger
Kunden, mehr Umsatz!? In seinem Stra-
tegie-Vortrag entlarvt der Erfolgsunter-
nehmer die falschen Versprechen sei-
ner Zunft und verrat, wie Finanzberater
in neun Stufen nachhaltig zum Umsatz-
millionar werden

Das rechnet sich fir Sie: B

« SO leben Sie Ihr Traumleben

als Finanzberater. .
« SO erzielen Sie mit weniger

Kunden mehr Jahreseinnahmen.
« So entwickeln und verwirklichen

Sie Ihre individuelle

Unternehmensstrategie. ﬂ

« SO ziehen Sie dem Wettbewerb davon. r

[ 2
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VORTRAG ,,ZUKUNFT*

SO BLEIBEN SIE AUCH MORGEN ERFOLGREICH

Burokratischer, digitaler, schneller - die
Finanzwelt Uberschlagt sich. Wer die-
se Zukunft mitgestalten will, braucht
erstklassiges RUstzeug: einen Uberblick
uber die aktuellen Entwicklungen, einen
Ausblick in die Trends von morgen plus
klarer Positionierung inklusive was-
serfestem Strategiefahrplan. In seinem
Zukunfts-Vortrag ,Keine Angst vor Fin-
tech!” liefert Renziehausen genau diese
Impulse fUr den dauerhaften Jackpot
an der Spitze.

Auf folgende Highlights konnen
Sie zdhlen:

« SO entwickeln Finanzberater
einen effektiven Plan fur die Zukunft.

« SO gestalten Sie Ihr Geschaft mit
On- und Offline-Strategien
zukunftssicher.

» SO schaffen Sie sich im digitalen
Zeitalter einen klaren Wett-
bewerbsvorteil.

« So fokussieren Sie die richtigen
Ziele, Kunden und Aufgaben
von morgen.




,'&
VORTRAG ,,ZIELGRUPPE*

SO KOMMEN SIE ALS NEIN-SAGER ZU VERMOGEN UND FRE
qr '

Schluss mit Uberstunden, Verkaufsdruck
und Abschlussjagd. Wer entspann
verdienen will, braucht einesade
das eigene Geschéf
seine Traumkun f J
seinem Zielgruppe
zum Wunschku ;r
ausen, wie Bera
aussuchen konne
nis: Nein zu fals
Produktbauchla
Vertragen. Ohne
kung - und lhr

Inhalte, die sic

« So finden und
Ihre Wunschz
« SO steigern Si
Umsatz und
« So richten Sie
an lhre Idealk
« SO binden Sie
dauerhaft an




COACHINGS, DIE SICH RECHNEN

ALS FINANZBERATER AN DIE SPITZE

I'T‘

e Roundtable-Gesprache

8 Stunden, 8 Teilnehmer, ein individuel-
les Ziel: das eigene Geschaft aufs nachs-
te Level heben. Was sind Ihre nachsten
smarten Schritte? Wohin soll der Fokus?
Gemeinsam mit Marcus Renziehausen
pushen Sie sich zum Erfolg. Sie bekom-
men die aktuellsten Marketing Insights,
Business-Strategien und Beratung indi-
viduell zu Ihrem Business. Es geht um
Skalierung, Social Media, Branding und
Sie als Spitzenleister.

 Dreitagiger Praxis-Workshops
Entwickeln Sie jetzt Ihre personliche
Unternehmensstrategie fUr einen sie-
benstelligen Jahresumsatz. Gemeinsam
mit dem Finanzexperten Renziehausen
schaffen Sie die Grundlagen fur lhren
kunftigen Erfolg. Was Sie bekommen?
Drei Tage Intensivworkshop und viele
wertvolle Werkzeuge fur die Umset-
zung in der Praxis. Was Sie in Gang set-
zen? lhre eigene einzigartige Erfolgsge-
schichte.

==

« Digitalcoaching

Online-Marketing ist ein hart umkampf-
ter Markt, bei dem es vor allem darum
geht, die Zahlen im Griff zu haben. Im Di-
gitalcoaching erfahren die Teilnehmer,
wie sie eine nachhaltige Online-Marke-
ting-Strategie entwickeln und dynami-
sches Umsatzwachstum generieren. Sie
erhalten das gesamte Know-how aus 20
Jahren Online-Marketing mit mehr als
50.000 Leads und uber 10.000 gewon-
nenen Kunden.

o Strategie & Golf

Marcus Renziehausen ist Uberzeugt: Der
richtige Rahmen entscheidet Uber die
Qualitat der personlichen Entwicklung.
,Strategie & Golf", fernab vom Tages-
geschaft und Alltagsstress, bietet daher
ideale Voraussetzungen, um an lhrer
Unternehmensstrategie zu arbeiten.

Wer vorwarts kommen  will,
braucht Wissen, von dem kaum
einer weiB, Insights, die keiner er-

zahlt und gute Kontakte, die Sie
pushen und sagen, wie es geht.”




PUBLIKATIONEN, DIE SICH LOHNEN

BUCH UND PODCAST

Das Buch:

»Als Finanzberater an die Spitze*
Der sichere Weg zum 7-stelligen
Jahresumsatz

Der Praxis-Leidfaden zum sicheren Um-
satzerfolg.

Siebenstelliger Jahresumsatz? Kein
Problem! In seiner Schritt-fur-Schritt-
Anleitung unterstutzt Renziehausen mit
Ratschlagen bei der Umsetzung seiner
9-Stufen-Strategie - angefangen beim
Ausformulieren des Langzeitziels uber
die Identifizierung der Kernkundschaft
und der Analyse der eigenen Beratungs-
kompetenz.

Auf dieser Basis kann der Leser ansetzen
und nicht zuletzt anhand der Ubungen
lernen, wie er ein eigenes Expertennetz-
werk aufbaut, Offline- und Online-Mar-
keting sinnvoll einsetzt sowie fur das
wachsende Unternehmen die richtigen
Mitarbeiter findet und langfristig moti-
viert. Renziehausens Buch punktet mit
sofort einsetzbaren Arbeitsmaterialien
und inspirierenden Anekdoten. Die Le-
ser erfahren dabei nicht nur, wie sie mit
weniger Kunden mehr Umsatz generie-
ren, sondern auch, wie sie ihr Leben in
vOlliger Freiheit genieBen und Sinnhaf-
tigkeit erfahren konnen.

w ALS FINANZBERATER AN D\E SPITZE

ERHALTLICH ALS:

Hardcover | E-Book | HOrbuch

MARCUS RENZIEHALISEN

ALS FINANZBERATER

DIE SPITZE

DER SICHERE WEG ZUM
T-STELLIGEN IAHRESUMSATZ

f |
A - NDEESPITZE
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available at

amazon
~—

www.amzn.to/2KLORBU




PUBLIKATIONEN, DIE SICH LOHNEN

BUCH UND PODCAST

Der Podcast:

»Als Finanzberater an die Spitze*

fur Erfolgsstrategien, Personlichkeits-
entwicklung und Digitalisierung in der
Finanzbranche.

Das sind nur drei Themen, die Marcus
Renziehausen in seinem Finanz-Podcast
mit Charme und Know-how unter die
Lupe nimmt. Stuck fur Stick stellt der
Keynote-Speaker die Bausteine fur ein
erfolgreiches Unternehmen als Finanz-
berater vor. Mit Erfahrungsberichten,
Anekdoten aus dem Alltag sowie Tipps
und klaren Handlungsimpulsen teilt er
sein Wissen unterhaltsam, praxisorien-
tiert und kompetent.

In dem Podcast, wessen Folgen jeden
Dienstag erscheinen, spricht er auf Au-
genhohe mit vielen Kollegen, Partnern
und Freunden aus der Branche uber die
Probleme, Chancen und Uber die Zu-
kunft des Finanzsektors. Dadurch ent-
stehen spannende und lehrreiche Inter-
views. Auf dieses gesammelte Wissen
und die Erfahrungen kann jeder Horer
kostenlos zugreifen und davon auf be-
ruflichen sowie privaten Ebenen profi-
tieren.

ALS FINANZBERATER

AN DIE SPITZE

DER X MARCUS
PODCAST RENZIEHAUSEN

6.0 6 6 ¢

Listen on
@ Apple Podcasts

Listen on

Google Podcasts

Listenon
e Spotify Podcasts
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REFERENZEN UNL

. zu erstellen.*
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~Besonders gut ha
gehensweise an d
fallen und dass ich
trag mein Leistu
fUr meine Zielkunde
konnte. Ich kann di
gen mit Herrn Ren
empfehlen, weil
geboten bekommt,
Trainer in Deutschl

Frank S
Inno-Consult/Ge

»1ch konnte beim V
Renziehausen we
se erhalten, wie i

schwierig i
und Execution einen Busi

Rainer Rohe :
Provinzial Versicherung \
/Geschaftsstellenleiter

-
»Endlich mal ein Vortrag, der wirk- /

lich fOr mich ist und von dem ich das
Gefihl habe, dass er mich enorm
weiterbringt. Ich wurde durch den
Vortrag animiert endlich mal dber — -
mich selbst und meine Zielkunden ’
Einstufung nachzudenken. Dadurch

habe ich erkannt, dass ich diese

Kunden bereits im Bestand habe

und ich diesen Kundentypen also

auch kinftig akquirieren kann.*

Margit Egensperger

MW Finanz Design Dr. Holthoff +

Coll. /Geschaftsfohrerin -_—




»ES ist erstaunlich, wie
der richtigen Strateg
und Erfolg damit planbar machen
kann. So kann jeder seine verbor-
genen Potentiale aufdecken und Er-
folg strategisch planen.*

y Dieter Dabruck
Wirtschaftskanzlei Dabruck
/Geschaftsinhaber

»Durch den Vortrag ist mir bewusst
geworden, wie einfach es sein kann,
wenn man immer bestindig an sich
arbeitet. Wer sich selbst und sein
eigenes Potential erkennen will,
solite einen Vortrag bei Marcus
Renziehausen besuchen.*

Sven Jobusch
Maklersozietat Jobusch/
Geschaftsfuhrer

»Das Hinterfragen des eigenen
»Ichs* und des eigenen ,,Tuns* hat
mir sehr viele Erkenntnisse ge-
bracht. Der Vortrag ist fir jeden
geeignet, der sich und seine Sinne
scharfen und wieder in die ,,Spur*
finden will.*

Frank Schulz
Inno-Consult/Geschaftsfuhrer
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pwusstgemacht,

,,Der.
ausen

dass | ch meine Kun-
“den no stark ,,unter die
Lupe” ss und dass ich
eine € Zeitplanung fir
mich einfUhren muss. Die Vortrags-
‘themen bieten den Teilnehn
die Chance auf personliche sowie
berufliche Welterentwmkluhggynd
[Fortschritt.”

Anne Rupp
J’ARA Unternehmensverwaltung
/Geschaftsfuhrerin

|
|

»Marcus Renziehausen hat in sei-
nem Vortrag aufgezeigt, wie ich
Ordnung in meine Gedanken brin-
gen und Prioritdten umsetzen kann.
Es dirfte bundesweit ein groBes
Potential fir diesen interessanten
und erforderlichen Geschaftsan-
satz geben.*

Dieter Grendel
GRENDEL .& PARTNER )
/Geschaftsleitung k>



PRESSE, DIE BEGEISTERT

MARCUS RENZIEHAUSEN IN DER PRESSE

pulticren sich Imm berater an dic 5

7 Tipps, wie Makler sich vom
Wettbewerb abheben

1. Kernsparte: Aussortieren

Buchkri

2 Kernkunde: Fohussheren

,Der sichere Weg zum 7-stelligen Jahresumsatz*

iele selbststindige

Kapitel zum Marketing, in

MARCUS RERZIEHAUSEN

Finanzberater kom-

men cher schlecht
als recht iiber die Run-
den, der Erfolg bleibt aus.
Marcus  Renziehausen,
Vorstandschef der B2B-
Gesellschaft The Engi-
neers of Finance, méchte
Vermittlern helfen, diesen
unbefriedigenden Zustand
zu beenden. In neun Kapi-
teln erliiutert er, wie Bera-
ter deutlich erfolgreicher
werden kénnen, ohne sich
daftir krummzuarbeiten.
Er riit, sich auf einige we-
nige gute Kunden zu konzentrieren, statt die
breite Masse bedienen zu wollen. Aulerdem
sei es besser, sich in einer oder zwei Sparten
als Experte zu profilieren, als den Allfinanz-
Kiimmerer zu spielen. Schritt fiir Schritt zeigt
Renziehausen auf, wie es gelingt, die richti-
gen Kunden zu gewinnen, sich vom Wett-
bewerb abzugrenzen, sich selbst und seine
Mitarbeiter zu motivieren und personlich zu
wachsen. Besonders praxisnah sind die

ALS FINANZBERATER

AN DIE SPITZE

DER SICHERE WEG ZUM
F-STELLIGEN JAHRESUMSATZ

denen Renziehausen bei-
spielsw Tipps rund um
Empfehlungen und Ver-
anstaltungen gibt und die
Grundlagen der Online-
vermarktung erliutert. Das
auf dem Cover gegebene
Versprechen, den , siche-
ren Weg zum 7-stelligen
Jahresumsatz* aufzuzei-
gen, wird allerdings nicht
wirklich eingeldst — doch
dieses Marketing in eige-
ner Sache sei Renziehau-
sen verzichen. Lesenswert
ist das Buch allemal, denn
es gibt wertvolle Impulse, die eigene Ge-
schiftsstrategie zu {iberdenken.

zberater an

erlag
FONDS professionell KLUB Mitglieder
erhalten jedes Jahr 2 x 10 Euro Biicher-
gutscheine fiir den Finanzbuch Verlag!

HAEBEY

Derate: en |

ng
So nutzen Sie als Finanzberater ihre 24 Stunden
optimal

ALISSTELLER =

.

Neukontakte durch Empfehlungen: So

nutzen Berater elegant das
ihrer Kunden




PRESSE, DIE BEGEISTERT

MARCUS RENZIEHAUSEN IN DER PRESSE

versicherungs

g CONSULTING e

Rubriken Akademie Veranstaltungen Themenspecials Lexikon  Zeitschrift Das Portal fiir Unternehmensberatung

Bran Produkte  Inw Recht analien
n NACHRICHTEN ~ ANBIETER & LEISTUNGEN ~ JOB & KARRIE

Marcus Renziehausen
Der Weg zum Millionenumsatz: Auftrige

ablehnen, Produkte einstampfen

Im Leben eines normalen Unternehmers dreht sich alles um das Wértchen "Ja". Ja zum
Kundentermin, Ja zum Auftrag, Ja zum Upsell, Ja zur Weiterempfehlung. Wer jedoch an
die Spitze will, sollte das Wértchen "Nein" in den Fokus nehmen. Nein zu Kunden, Nein
zu Produkten und Nein zu 08/15-Lésungen.

f

rt die Empfahl
hilft ein ¥

Ihrem Finanz!
gefragt wirden

Profis ihren Umsatz und minimie

Nein zu Produkten - kein Tante-Emma-Laden

Ldsungen von A bis Z? Wir bauen lhr Haus, streichen die Wande, pflanzen die Blumen und
reparieren das Auto
selbst nich ie will. Das Prinzip macht unglaubwii
ximal zwei Produktsparten. In de
inderhaarschnitte und

einvieh macht auch Mist" - oder ein Unternehmen
h als Experte auf seinem Gebiet und kann so héhere Preise ansetzen. Wer
und Dienstleistungen aussortiert, wahlt die pre a e

/in Uber Pizza,

n finden Unternehmer

inzehn Jahr




PRESSE, DIE BEGEISTERT

MARCUS RENZIEHAUSEN IN DER PRESSE

Pfefferminzia
AssCompact

R el © OSTERREICH

o o

Weniger Aufwand, mehr Umsatz

EXPERTENSTATUS STATT PREISSCHLACHT

Wie Finanzberater mit Nein-Sagen ihren

Umsatz erhohen

@ Levedauer: ca. ag:15 Min

Mit weniger Kunden mehr Umsatz machen? Das geht, verspricht
Unternehmer und Buchauter Mareus Renziehausen. Wenn Finanzberater
es lernten, an den richtigen Stellen ,Nein” zu sagen, wilrden sie mit mehr Kurz und gut

Erfolg belohnt. Wie das geht, erkldrt Renziehausen in seinem Gastbeitrag.

o o A R e s Zeitmanagement im Vertrieb: 5 Tipps fiir
et Vertriebserfolg

von Marcus Renziehausen

Warum ist am Ende des Tages oft noch so viel Kunde @ibrig? Vertriebler kennen das Problem.
Die Zeit rast, mit jeder Stunde wichst der Termindruck und Aufgabenberg. Doch es gibt auch
die Erfolgs-Spezies: Ihnen scheinen die Auftrige ins Haus zu flattern. Kein Zeitdruck, volle
Blicher, Was macht sie anders? Wie sieht das Zeitmanagement im Vertrieb von Profi-
Verkdufern aus, sodass abends Freizeit statt Stress auf der Uhr steht?




~»ES gibt kein Produkt, das erfolgreich
macht. Die Ursachen fir ein Spitzen-
business liegen ganz woanders.

Sie Ihr Geschaft auf Sieger-

gen? Starten Sie lhren Auf-
'und rufen Sie mich an!*

ALLE BUCHUNGSANFRAGEN AN: ANSCHRIFT MARCUS RENZIEHAUSEN:

5%55“573

PERSONLICH. VERLAS

Untere HauptstraBe 5 AchterkirchenstraRke 16
D-89407 Dillingen/Donau D-37154 Northeim

Fon +49 (0)9071 770 35-0 Telefon: 05551-914100
beratung@5-sterne-team.de Telefax: 05551-9141011
www.5-sterne-redner.de E-Mail: info@renziehausen.de



